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1. Vientivalmiusanalyysi  

2. Markkina-analyysi 

3. Markkinatutkimus 

4. Sertifiointitarve 

5. Alihankintavaihtoehdot 

6. Sähköinen vientikauppa 

– B – to - B   

– verkkokauppa 
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Kansainvälistymien           Tuotekortit 1-6 
Hämeen ELY -keskuksen alueen pk-yritykset voivat nyt 
hyödyntää valmistelurahatukea monipuolisesti yritysten 
kehittämisessä. Kyseessä on alueemme yritysten  
kasvun ja kannattavuuden ja kilpailukyvyn parantaminen.  
 
Kansainvälistymällä kasvuun palvelut ovat monipuolisia ja 

pk-yrityksen on mahdollista käyttää näistä tarpeellinen. 

Jokaisesta palvelusta (1-6) on tuotekortti mistä käy selville 

sen sisältö.  

Tämä on tuotekortti no 1. ja kuvaa Vientivalmiusanalyysiä. 

 

Viennin portaat 

Kuvalähde Markinvest 

1. Vientivalmiusanalyysi, vientikunto 

Kenelle 

Vientivalmiusanalyysi sopii vientiä suunnitteleville ja käynnistäville yrityksille. Markkina-analyysi 

taas on parempi vientiä laajentaville yrityksille. 

Hyöty yritykselle 

Yritys saa kuvan viennin esteistä, omista mahdollisuuksista ja voimavaroista viedä tuotteita mm. 

Venäjälle. Vientivalmiusprosessin aikana nousevat esille myös ne asiat jotka tulisi selvittää 

markkinatutkimuksella tai markkinatutkimusmatkan aikana. 

 

Yrityksen kansainvälistyminen etenee 

eri vaiheissa kuten vienti, mutta 

jokaisella portaalla kannattaa käyttää 

kokenutta asiantuntijaa koska näin 

yritys saavuttaa parempia tuloksia, 

nopeammin ja pienemmällä työllä. 
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Miten vientivalmiusanalyysi tehdään 
 

Kuvalähde Markinvest 

Analyysiprosessiin on varattava aikaa n. 1-1.5kk. 

Analyysistä laaditaan Vientikunto-raportti. Raportissa kuvataan nykytilanne, päämäärät, alustava 

vientiliikeidea (tuotteet, asiakkaat, tavoiteimago) ja menestystekijät ja niiden merkitys toimintaan. 

SBA alueet. 

Raportissa kirjataan tavoitteet, laaditaan toimintasuunnitelma ja alustava budjetti. 

Markkinatutkimustarve ja kehityssuunnitelma vientikunnon parantamiseksi tarkastellaan erikseen. 
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      Tarkasteltavat asiat  

 Yrityksen tiedot, kokemukset ja 
aikaisemmat toimenpiteet  

 Päämäärät, yrityksen valmius vientiin ja 
viennin esteitä 

 Alustava vientiliikeidea, menestystekijät   
ja strategiset bisnesalueet (SBA) 

 SWOT yhteenveto 

 Toimintasuunnitelma, budjetti  

 Markkinaselvitystarve ja 
kehityssuunnitelma 
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